TODOS BUSCAMOS COMO HACER CADA DIiA MAS
PRODUCTIVO NUESTRO NEGOCIO, SIN QUE TENGA
QUE VER CUAL SEA SU VOCACION, TAMANO O
TENDENCIA, QUIEN PONE UN NEGOCIO SIEMPRE
TENDRA EN LA MENTE LO MAS IMPORTANTE...

iCOMO HACERLO
CRECER...
COMO HACERLO
TRASCENDER!

EL ESFUERZO QUE SE LE IMPONGA ES, SIN DUDA,
LO MAS IMPORTANTE, ASi SURGEN, SE VAN
DESARROLLANDO, CON PASION Y CON ENTREGA,
RESPONDEN A LAS NECESIDADES DE SU ZONA 'Y
SALEN ADELANTE, PERO DESPUES... ; QUE SIGUE?

ES ENTONCES CUANDO NOS DAMOS CUENTA DE
QUE DESCONOCEMOS MUCHAS COSAS DE LOS
PROCESOS DE NEGOCIOS, QUESINOS HAIDO BIEN,
TAL VEZ NOS DEBE IR MEJOR SI OPTIMIZAMOS
NUESTROS PROCESOS.

ASI NACEN LAS ACELERADORAS DE EMPRESAS,
JUNTANDO UN GRUPO DE ESPECIALISTAS PARA
APOYAR DESDE LAS MICRO HASTA LAS GRANDES
EMPRESAS.
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D DE PROCESOS DE NEGOCIOS

La “Gestion @n Line” permite a las empresas alcanzar sus metas cuando se
trata de:

Crecer aceleradamente.

Cumplir con requisitos para incursionar como proveedor certificado.
Realizando alianzas estratégicas.

Para garantizar la efectividad de este proceso, sin importar el tipo de
negocio al que se aplique nuestro “Modelo” consta de DOS etapas
perfectamente definidas y divididas en 4 Fases.

Es un sistema secuencial que nos permite dar solidez a cada uno de los
Modulos que lo conforman, asi logramos implementar una solucion Segura,
Evolutiva y de Largo Plazo.

“UNA AUTENTICA CULTURA DE NEGOCIO0S”
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Somos una empresa especializada en resolver las
necesidades del sector productivo de bienes y
servicios para su evolucion, proporcionandoles las
herramientas tecnolégicas necesarias para un
desarrollo estructural que les permita acelerar su
crecimiento a partir de la calidad, la organizacion y
sobre todo la optimizacion del proceso de negocio.

Creamos un equipo de profesionales altamente
capacitados en las diferentes areas que toda
empresa requiere no solo para su optimo
funcionamiento, si no para su desarrollo
competitivo con un servicio personalizado.

En IDPN nuestros especialistas en Consultoria y
Coaching, (egresados de las mejores
Institutuciones nacionales) desarrollaron un
“Modelo de Aceleracion de Empresas” practico y
efectivo para MiPyMES capaz de coordinar
programas y asesorias que se generan en las
instituciones Educativas de Nivel Superior, asi como
los programas existentes de Gobierno comprobado
y que pohemos a su servicio.

En 2013: Vinculacion al IPN. Implementar
Aceleradora. Desarrollar el proyecto Triple Hélice.
Reconocimiento INADEM.

En 2014. Nuevamente el reconocimiento INADEM.
380 MiPyMES Diagnosticadas. 60 MiPyMES
inscritas en la aceleradora. 8 MiPyMES
beneficiadas INADEM. 40 Consultores Junior.

En 2015: 7 Generaciones. Se generaron 3 mdp.
Nace proyecto STYFE con 80 cooperativas.
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Desde el principio queremos ser tu aliado estratégico en los negocios,
desarrollando contigo las mejoras indispensables para optimizar y poner a
punto a tu empresa, e incluso, con la alianza que hemos creado con Euro
Funding, puedas obtener recursos economicos tanto nacionales como
internacionales que apoyen tu crecimiento.

Existen y son viables, desde Micro hasta Grandes empresas pueden pedirlos
ya sean municipales, estatales, federales, de Conacyt, del Banco Mundial,
etc. pero...

iSabes porque cada ano se tienen que regresar una gran cantidad de estos
recursos?

Porque muchas de las empresas no estan preparadas para obtenerlos,
tienen serios problemas de Organizacion, Controles, Procedimientos, en fin,
no se han profesionalizado.
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6 REVISION DE PROCESOS

AUTOMATIZAR
Y MEJORAR

Este proceso lograra, sin duda alguna que tu empresa llegue mucho mas
alla de lo que has logrado hasta el momento, pero hay mas, debe haber
mas.

Estamos tan convencidos de esto que hemos creado una alianza estratégica
con una de las empresas mas importantes en la certificacion y obtencion de
recursos de talla internacional Euro-Funding que tiene presencia en mas de
18 paises y mas de 4,500 clientes, lo que le permite obtener informacion y
recursos que muchos ni se imaginan que existen.
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Durante todo este proceso te llevamos de la mano
para lograr tus objetivos, para eso, trabajamos en
una serie de 5 talleres en los que tu empresa vera
resultados solidos que van creciendo conforme
avanzas en su aplicacion.

Es un modelo evolutivo disenado para que, una vez
lograda la primera parte sirva de cimiento firme de
desarrollo permanente.

Talleres Artesanales:

Estan creados para ayudarle a resolver los
problemas operativos basicos pero importantes y
algunas veces desconocidos, partiendo de un
diagnostico podemos proponer las mejoras.

Taller Artesanal “Formalizarse”

Taller Artesanal “Estructurarse”

Taller Artesanal “Consolidarse”

Taller Especializado:

Resueltos estos temas, ahora a profesionalizar a la
empresa, es aqui cuando se inicia un crecimiento
estable, ademas estructura procesos de negocio
innovadores, viables que le permitan ser realmente
competitivo.

Taller Especializado “Ventaja Competitiva”

Manufactura Regional
Ya tenemos organizado y profesionalizado nuestro
negocio, entremos al proceso mas complejo, pero
mas productivo La EXPANSION, ya estamos bien
definidos como empresay CLARO QUE SE PUEDE!
Taller Manufactura Regional
“ConsolidarSer”
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